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BUSINESS

PLANNING

' Levée de fonds

o

PASS FINANCEMENT PRIVE

Un accompagnement individualisé pour les entreprises en recherche de financements privés

f VOS ENJEUX /

o Lever des fonds auprés d'investisseurs et rechercher
du conseil pour vous préparer.

o Etre conseillé pour vous préparer.

© Rencontrer des investisseurs qualifiés.

avec des partenalres financiers et investisseurs

T POUR QUI ? /

o Startups/PME.

° Membres uniquement.
o 1" tour de levée.

o Avoir un premier niveau de documentation disponible
(Pitch, Business Plan).

e Analyse du projet dinvestissement =»

Conseil d'amélioration des différents documents Pitch, Mémorandum =»

Préparation a l'oral du pitch deck.

Recherche d'intérét aupres des investisseurs partenaires du Péle SCS.

Mise en relation qualifiée =

_( VOS BENEFICES /

o Plus de chance de succes.

o Etre challengé sur son Pitch et Business Plan.
o Préparation a la présentation orale.
o Avoir acces a 25 investisseurs partenaires du Pole.

LES FORCES DE SCS
POUR VOUS ACCOMPAGNER

o SCS aaccompagné plus de 80 startups.
» 35% de taux de réussite.
o 30 Millions € levés.

T MODALITES 8 TARIF /

o Prix : 1000 €17
o Success Fees: 2000 €H7
» Jours : 3 individuels

o Durée estimative de réalisation de 'accompagnement :
3 mois

K VOTRE CONTACT /

Stéphanie Schohn
Directrice Ecosysteme et PME

Tél.: 068996191

stephanie.schohn@pole-scs.org
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