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Participer aux plus grands salons pour trouver clients et prospects

T VOS ENJEUX / T POUR QUI ? /

 Vous rendre sur les plus grands salons internationaux o Startups/PME.
(MWC, Foire de Hanovre...) pour rencontrer vos clients
et vous rendre visible avec plus d'impact en groupe.

* Membres uniquement.

» Vous décharger des aspects logistiques de stands. * Basé en Region Provence Alpes Cote d'Azur.

QuUOI &

o Votre participation sur le salon au meilleur tarif négocié et sur un emplacement Premium =

e Actions de communication et de promotion de votre participation =»

e Actions d'animation sur le stand =

_( VOS BENEFICES / LES FORCES DE SCS
POUR VOUS ACCOMPAGNER

o Les plus grands salons internationaux aux meilleurs

prix négociés. . .
» SCS aaccompagné plus de 400 entreprises
o Pavillon collectif plus grand qu'en exposition seule sur 50 salons.

dans un emplacement Premium. . L
» SCS met en place tous ses outils de communication

* Lalogistique est organisée par le pdle SCS. et de promotion pour votre participation.

* Etre valorisé aupreés de la presse régionale. » SCS obtient les meilleurs avantages prix et vous fait
bénéficier de 50% de subvention.

‘[ MODALITES 8 TARIF / L VOTRE CONTACT /

o Pavillon régional mutualisé Stéphanie Schohn
Directrice Ecosystéme et PME

Tél.: 068996191

stephanie.schohn@pole-scs.org

o Prix : en fonction du salon

» Prise en charge : 50% de subvention Région SUD
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